
VPIM: ESTRAZIONE DATI MITICO PER RIORDINI AUTOMATICI VOLVO
DATI DA ESTRARRE (TABELLA VOLVOPIM)

1) PART NUMBER
Questo campo deve contenere il numero di parte, il DMS deve selezionare i numeri di parti da
includere secondo i seguenti criteri di selezione:

Se almeno uno dei seguenti criteri è soddisfatto, la parte dovrebbe essere inclusa nel file csv:

1) Vendite negli ultimi 36 mesi> 0 e / o
2) Giacenza > 0 e / o
3) Sul saldo ordini> 0 e / o
4) in Ordine per il cliente> 0
Questo processo di selezione deve essere eseguito ogni volta che viene generata un file.

2) STOCK BALANCE -> GIACENZA CORRETTO
l saldo del magazzino dovrebbe essere aggiornato in questo campo, incluso lo stock assegnato.
Consigliamo al VPC di mantenere invariato il saldo di magazzino fino al ritiro fisico da
magazzino.
Giacenza >= 0. Non utilizzare un saldo negativo di riserva per presentare ordini di riserva al 
cliente. Aggiorna l'ordine di ritorno al cliente invece. 
Se questo valore è negativo non verrà ordinato automaticamente dal VPIM. Nel caso il dealer 
dovrà aggiornare le quantità corrette/ mettere 0.
Assicurarsi che la quantità registrata sia aggiornata nella stessa unità utilizzata da Volvo.
In caso di riparazione quindi se ad esempio ho 10 qtà di un ricambio e qtà 8 vengono spostate 
fisicamente dal magazzino al furgoncino per andare a fare una riparazione lo stock balance non 
deve essere modificato ancora. Le 8 qtà devono essere inserite in BOC (Back order to 
customer) quindi come “impegnate” e allo stesso tempo appaiono ancora tutte e 10 in “stock 
balance”. Solo una volta che il ricambio viene effettivamente utilizzato, venduto/fatturato es. 
qtà 7 allora lo stock balance deve essere aggiornato e sarà uguale a 3 (10-7). BOC ritornerà a 
0 e in C1 P-0 (cioè le vendite ordinarie di questo mese corrente) metterò 7.

>>> fare somma x articolo di maggia + dispto (cliord, forord) sia del magazzino che 
dell’officina

3) ON ORDER BALANCE -> ORDINI ACQUISTO (CORRETTO)
Accumulare la quantità totale di tutti gli ordini attualmente in fase di consegna per questo
numero di parte specifico (ordinato ma non ancora caricato nel magazzino).
Assicurarsi che la quantità registrata sia aggiornata nella stessa unità utilizzata da Volvo.
Il saldo degli ordini non dovrebbe essere negativo. CORRETTO
ON ORDER BALANCE include tutti gli ordini di acquisto a fornitore Volvo che devo ancora 
arrivare presso il magazzino del dealer: sia che siano ordini automatici del VPIM sia che siano 
ordini inseriti manualmente dal dealer.

>>> fare somma x articolo di tutte le qta su ordine acquisto non ancora evase

>>> prendere sum x codart/codmag del campo forord da dispto



4) BACK ORDER TO CUSTOMER -> ORDINI CLIENTE INEVASI (CORRETTO)
Include tutti gli ordini cliente. Il VPIM lavora sul concetto del Super balance=  Stock balance + 
On order – Back order to customer. Farà il refill tenendo conto il Super balance e il Refill 
Quanity= stock ottimale.
Di seguito un esempio per capire meglio:

Stock balance: 5
On order: 0
BOC: 15
------------------
Super balance: -10
Il vpim farà refill per: 10 + refill quantity (es. 5) quindi totale 15 (lo stock che il dealer 
dovrebbe sempre avere a magazzino per quel ricambio in base al forecast calcolato sui  mesi 
precedenti)
A seguito di questo invio del file csv ricevono la proposta dal VPIM, e una volta caricata nel 
DMS, questo totale 15 apparirà in “On order”.

Se invece il dealer ha ordini clienti pari a 15 (BOC) di cui un ordine urgente di un cliente per 
qtà 10, per queste qtà non può aspettare il refill del VPIM e lo inserisce manualmente in POL, 
lo stesso esempio sarà:

Stock balance: 5
On order: 10
BOC: 15
-----------------
Super balance: 0
Il vpim farà refill per: 0 + refill quantity (es.5) quindi in totale 5.
On order appare già a questo invio del file csv, poi dopo aver caricato la proposta del VPIM, al 
prossimo invio del file csv “On order” sarà di 15 se l’ordine a fornitore non è ancora arrivato, 
oppure di 5 (refill quantity) se non ci sono altri BOC. 

Ad oggi il VPIM mette nella proposta automatica (N40) i ricambi che rientrano nella picks table 
e refill table cioè seguendo il concetto del super balance e del refill quantity sopra indicati. Gli 
altri ricambi che non rientrano in queste tabelle dovrebbero essere inseriti nella proposta 
manuale (N60) se si è verificato almeno un pick negli ultimi 12 mesi.

In questo caso tutti gli stock assegnati (ordini di vendita) devono essere registrati.
- Se le parti non possono essere fornite direttamente da magazzino perchè non disponibili,
aggiornare la quantità di domanda scoperta in questo campo.
- riservare la q.tà disponibile fino alla copertura della domanda, la raccomandazione è quella di
ridurre gli stock assegnati durante la fatturazione (quindi ad evasione ordine).
- Rimuovere dal file i prodotti che non possono essere venduti / utilizzati. (per servizi remoti)
- usare la stessa unità di misura utilizzata da Volvo. L'ordine di ritorno al cliente non dovrebbe
essere negativo.

quindi se abbiamo capito, solo la parte non già disponibile tra giacenza e
ordini/proposte di acquisto già generati.
ad esempio se di un prodotto ho la seguente situazione:
caso 1)
giacenza in magazzino : 7
ordini acquisto da ricevere : 3
giacenza ai fini del vpim : 10
ordini di vendita da evadere : 12
ordini inevadibili da ordinare : 2 (cioè 10 – 12)
caso 2)
giacenza in magazzino : 7



ordini acquisto da ricevere : 3
giacenza ai fini del vpim : 10
ordini di vendita da evadere : 9 oppure 10
ordini inevadibili da ordinare : 0 (perchè la giacenza soddisfa la richiesta)

>>> fare somma x articolo di tutte le qta su ordine vendita non ancora evase

>>> prendere sum x codart/codmag del campo cliord da dispto

5) CATEGORY 1 SALES CURRENT PERIOD -> VENDITE “NORMALI” MESE 
CORRENTE (CORRETTO)
Questo parametro deve essere aggiornato continuamente delle quantità vendute finora nel
mese corrente.
Le vendite di categoria 1 implicano che si tratta di vendite normali e quindi costituiranno la
base per i calcoli FC. Le vendite di default devono essere aggiornate qui.
Devi decidere la definizione di come vengono aggiornate le informazioni sulle vendite nel DMS
database. Dovrebbe essere:
• all'entrata del cliente, oppure
• quando viene assegnato l'ordine del cliente, oppure
• quando viene fatturata l'ordine del cliente (consigliato) <-- ottimale. Category 1 sale 
dovrebbe essere aggiornato in automatico quando viene fatturato il ricambio. Sarebbe comodo 
avere un flag per “Category 2=special sale” in modo che la fattura/vendita compaia sotto a 
vendita speciale nel caso in cui non la si vuole far rientrare nel forecast per l’ordine automatico 
del VPIM.
Le vendite accreditate al cliente devono essere registrate come minus vendite. (note credito)
Assicurarsi che, quando DMS cambia anno, le vendite dell'anno precedente non vengono
cancellate.
Ciò significa che il DMS potrebbe avere due anni di statistiche per poter generare 13 mesi /
periodi di statistiche di vendita. -> OK nessun problema, è già così
Assicurarsi inoltre di eseguire lo spostamento del periodo (cioè fine mese) tra l'ultimo giorno
del mese e il primo giorno del prossimo mese successivo. Da fare ogni mese!

>>> fare somma x articolo/mese di tutte le qta su staven con caumov diverso da “8”

6) CATEGORY 1 SALES PREVIOUS PERIOD 
VENDITE 12 MESI PRECEDENTI, MESE X MESE -> OK nessun problema
Historical category 1 sold quantities previous (P-1) month (P-2) ... (P-12)

>>> fare somma x articolo/mese dei mesi precedenti di tutte le qta su staven con 
caumov diverso da “8”

7) REPURCHASE PRICE -> PREZZO COSTO UNITARIO – PREZZO DEALER  
(CORRETTO)
Il prezzo netto del rivenditore del numero di parte.
Il prezzo che il concessionario deve pagare Volvo che acquista 1 pezzo.
Garantire il processo di aggiornamento di tutti i prezzi (riacquisto). I prezzi devono essere
aggiornati non appena il prezzo è cambiato o la nuova parte viene inserita in DMS.
Volvo Penta invia gli aggiornamenti di listino in formato DSP, con nuovi codici/cambi codici.

>>> si determina da magmov mediante funzione sql già fatta marco o da fare 



8) PARTS CREATION DATE -> DATA PRIMO ACQUISTO PRIMA VOLTA NEL 
DMS (CORRETTO)
La data in cui il numero di parte è stato appena introdotto nei concessionari DMS.
Anche se, può essere accettato di utilizzare la data in cui la parte è la prima volta immessa nel
magazzino.
Può essere aggiornato solo una volta che è stato gestito in DMS.

>>> si determina da magmov mediante apposita funzione sql credo da fare (1)

9) LAST SALES DATE ->DATA ULTIMA VENDITA (CORRETTO)
La data in cui il numero di parte è stato venduto l'ultima volta dal rivenditore.
Dovrebbe essere aggiornato ogni volta che si verifica una vendita.
Assicurarsi che questa data sia coerente con le quantità riportate nel mese
corrispondente.
Assicurarsi che il database DMS venga aggiornato con la data dell'ultima vendita ogni volta che
vengono effettuate vendite positive (+).
Le vendite di credito (-) non devono aggiornare la data dell'ultima vendita. ????
Il DMS dovrebbe essere aggiornato con l’ultima vendita che sia positiva (tiene in 
considerazione solo le vendita normali- category 1). Le note credito e le vendite speciali 
(category 2) non devono modificare la data dell’ultima vendita.   

>>> si determina da staven, campo datuve per caumov diverso da “8”

10) LAST RECEIPT DATE -> DATA ULTIMO ACQUISTO (CORRETTO)
La data in cui una quantità del numero di pezzo è stata ultima consegnata e caricata nel DMS /
warehouse del rivenditore.
Dovrebbe essere aggiornato ogni volta che un ordine di questo numero di parte viene ricevuto
e caricato dal rivenditore.

>>> si determina da cosart mediante apposita funzione sql  oppure direttamente da 
magmov sempre mediante funzione sql, potrebbe essere anche unificata con quella 
del primo acquisto(1).  

11) IDENTIFICATION -> TIPO PRODOTTO (VOP) (CORRETTO)
Identification of the part number;
- VO if Volvo Trucks part number
- VOP if Volvo Penta part number
- RT if Renualt part number
- ND if UD Truck part number
- LOC if any other non Volvo Group part number (Local part number)

>>> si imposta fisso = “VOP”

12) BINNING LOCATION -> UBICAZIONE PRODOTTO (CORRETTO)
Questo campo può essere utilizzato se si dispone di un nome delle posizioni di locazione per il
numero di parte. (non obbligatoria, ma molto utile per la ricezione di beni e per acquisto)

>>> si determina da magsco campo codubi



13) CATEGORY 1 OF PICKS CURRENT PERIOD 
NUMERO VENDITE PERIODO (NON LA Q.TA' MA IL N.RO DI RIGHE MOVIMENTATE) Indica il 
numero di volte che il ricambio viene prelevato dal magazzino che quindi corrisponde al 
numero di ordini clienti. 1 unico pick può corrispondere a più vendite. Ad esempio: se un 
cliente in un unico ordine richiede qtà 10 di un ricambio, il rispettivo pick sarà 1 e le rispettive 
vendite saranno 10.
Se il dealer lascia questo campo a 0, il VPIM calcolerà in automatico 1 pick solo.
Questo campo deve essere continuamente aggiornato con i pick come le vendite della
categoria 1.
1 pick può essere confrontato con 1 occasione di vendita. Di conseguenza, ogni volta che si
verifica una domanda / vendite del cliente, dovrebbe essere aggiornata con una selezione
indipendentemente dalla quantità venduta.
Numero di scatti rappresenta il numero di linee di ordine clienti per un determinato numero di
parte e periodo. Quindi, ogni volta che "Categoria 1 Vendite, periodo corrente" viene
aggiornato con una quantità venduta, ciò implica un'occasione di vendita che comporta un
ulteriore pick. 
In caso di vendita anomala (troppo alta) – appare un allert di picco di vendita e nel “purchase 
report” verrà contrassegnata con *. Non viene gestita in automatico.

>>> si determina da magmov mediante query o funzione per caumov diverso da “8”

14) CATEGORY 1 OF PICKS PREVIOUS PERIOD
N.RO VENDITE 12 MESI PRECEDENTI, MESE X MESE
Historical category 1 picks previous (P-1) month (P-2) ... (P-12)

>>> si determina da magmov mediante query o funzione per caumov diverso da “8”

15) PURCHASE CODE -> CODICE DI ACQUISTO (CORRETTO)
In questo caso il concessionario ha la possibilità di bloccare le parti da gestire
automaticamente da LPA / VPIM.
Il valore predefinito in questo campo deve essere "0" -> parte è gestito da LPA / VPIM. Per
essere in grado di utilizzare questa funzionalità, i concessionari devono avere la possibilità
di inserire "3" ad indicare chela parte non deve essere gestita da LPA / VPIM. CORRETTO. Se è 
“0” viene gestito in automatico dal VPIM. Se è “3” vuol dire che il dealer ha bloccato il ricambio 
dalla gestione automatica del VPIM. Se è “2” vuol dire che è un ricambio bloccato centralmente 
dalla gestione automatica. Se è “1” non è gestito automaticamente dal VPIM perché mancano 
delle informazioni come il prezzo oppure appare uno stock negativo oppure non ci sono 
abbastanza vendite, appare un allert. Qualora le vendite dovessero aumentare e si qualifica 
per il refill automatico allora verrà gestito anch’esso automaticamente dal VPIM.

>>> impostare di default = “0” eentualmente svilupperemo una pagina o simile per 
far personalizzare questo flag agli operatori.



16) CATEGORY 2 SALES CURRENT PERIOD -> VENDITE “SPECIALI” MESE 
CORRENTE (CORRETTO)
Vendite che non dovrebbero essere incluse nelle previsioni di calcolo.
- Da utilizzare su vendite straordinarie (esempio: parti di campagne, grandi ordini speciali)
- vendite su numeri rari.
- campagna di vendita per i vecchi titoli, che non sono idonei all'acquisto.
Essere molto conservatori con le vendite di categoria 2 e utilizzarla solo quando il 100% di
certezza che queste vendite sono "non normali"

>>> fare somma x articolo/mese di tutte le qta su staven con caumov = “8”

17) CATEGORY 2 SALES PREVIOUS PERIOD
VENDITE 12 MESI PRECEDENTI, MESE X MESE CORRETTO
Historical category 2 sold quantities previous (P-1) month (P-2) ... (P-12)

>>> fare somma x articolo/mese dei mesi precedenti di tutte le qta su staven con 
caumov diverso da “8”

18) CATEGORY 2 OF PICKS CURRENT PERIOD
NUMERO VENDITE PERIODO NON LA Q.TA' MA IL N.RO DI RIGHE MOVIMENTATE)
If Category 2 sales is registered, make sure the system adds 1 pick in this feld, "Category 2 No
of picks Current period" (VEDI CATEGORY 1 OF PICKS CURRENT PERIOD. IN QUESTO CASO SI 
TRATTA PERò DEI PICK INERENTI ALLE VENDITE SPECIALI”)

>>> si determina da magmov mediante query o funzione per caumov = “8”

19) CATEGORY 2 OF PICKS PREVIOUS PERIOD
N.RO VENDITE 12 MESI PRECEDENTI, MESE X MESE CORRETTO
Historical category 2 picks previous (P-1) month (P-2) ... (P-12)

>>> si determina da magmov mediante query o funzione per caumov = “8”



/---------------/
Requisiti di sistema per i rivenditori e-DSP: Background informazioni.
Per essere in grado di fornire con una corretta reintegrazione degli stoccaggi da e-DSP, i
concessionari devono garantire che i requisiti di sistema siano soddisfatti in DMS oltre alla
buona qualità dei dati tramite file CSV.
Cosa ci si aspetta dal rivenditore?
Assicurarsi che DMS ha i requisiti di sistema citati in questo documento.
Requisiti di sistema DMS:
Rivenditore deve fornire automaticamente da DMS, dati tramite file CSV, come secondo al
modello CSV file e le istruzioni (per garantire corretti qualità dei dati e la precisione in file CSV
e da quel buon rifornimento delle scorte da parte del sistema DMS. Interferenza manuale è
sempre un rischio.)
Rivenditore deve fornire CSV-file come secondo il calendario Cut-off (calendario CSV) fissato
dal VPIM-responsabile (per garantire non ci sono ritardi nel processo di ordine e che hanno
tempi di consegna più brevi e più acurate).
Se Bank Holiday / nazionale, concessionario deve fornire file CSV della giornata di lavoro prima
del giorno tagliato (per garantire non ci sono ritardi nel processo di ordine e che hanno tempi
di consegna più brevi e più acurate).
Rivenditore deve fornire file CSV l'ultimo giorno lavorativo del mese (per garantire una elevata
precisione di calcolo di previsione e la migliore uscita possibile dal sistema DMS).
N40 (On qtys ordine riempito automaticamente) e N60 (On qtys Ordinare ordinate
manualmente dal rivenditore) deve essere caricato automaticamente nella DMS, subito dopo il
ricevimento (per garantire corretti sul qtys dell'Ordine in file CSV e da quel buon rifornimento
delle scorte da parte del sistema VPIM) .
DMS fornisce con il numero di scelte (occasioni di vendita) le informazioni nel file CSV
(per fissare i calcoli KPI corretti.)
equilibrio Stock e vendite devono essere modificati simultaniously nel DMS (per proteggere i
dati corretti nel file CSV e corretto follow-up del valore azionario automatico).
Per l'assegnazione del magazzino, concessionario deve utilizzare il campo (Backorder al
cliente) BOC.
Rivenditore non deve ridurre equilibrio Stock, prima che le vendite effettive sono aggiornati nel
DMS (per garantire corretto follow-up del valore azionario automatico).
Su qtys d'ordine e di equilibrio Stock sono immediatamente aggiornato dopo il carico (per
fissare azionari saldi corretti nel file di parti e da quel buon rifornimento delle scorte dal
sistema VPIM).
Quando questo aggiornamento è fatto, l'Ordine Qty On è ridotto e l'equilibrio Stock essere
aumentata con lo stesso qty.
Assicurarsi che tutti i numeri di parte sono incluse nel file CSV come secondo le istruzioni file
CSV (allegata sotto)
L'In ordine qtys comprendono tutte qtys ordinate indipendentemente dalla classe ordine o se
sono stati ordinati manualy o automaticamente.
Quando è stato ricevuto una parte, il DMS deve essere aggiornato immediatamente.



LOGICA ESTRAZIONE FILE
Dovrebbe essere una facile routine per il concessionario per creare il file di input.
Non deve richiedere conoscenze di sistema per l'utente.
La maggior parte dei DMS crea un file di testo e il file di testo viene convertito in un
file CSV.
Questo passaggio può essere fondamentale in modo che il fornitore del sistema
sviluppi una routine automatica in modo che l'utente possa facilmente premere
un'opzione di menu per creare il file CSV.
Ricorda che l'utente creerà il file CSV almeno una volta alla settimana e se non si
dispone di una semplice routine per creare il file, ciò non funzionerà in modo agevole.
In altre parole, la creazione di un file di input non dipende dalle competenze
dell'utente. Deve essere facile!
Processo sicuro di binning in DMS. Assicurarsi che la DMS abbia la funzionalità in
modo che ogni volta che una parte viene binned (ricevuta di beni) la quantità ordinata
viene ridotta (diminuisce anche la quantità per un ordine di acquisto specifico) e
aumenta la bilancia delle scorte.
Esaminare se il concessionario può effettuare regolazioni di riserva nel proprio sistema
senza abusare del sistema (vale a dire vendendo vendite falsificate).
Ad esempio, dopo il magazzino, come aumenta o diminuisce il suo magazzino?
È importante che il rivenditore non debba utilizzare le "vendite" per correggere il
proprio magazzino.
Il rimborso iniziale o il rimborso periodico non devono essere registrati nel sistema
come vendite.
Dovrebbe essere trattato come regolazione di riserva.
Se il rivenditore ritiene di acquistare come vendite, il sistema potrebbe acquistare
ancora una volta la stessa parte.


